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Περιγραφή
Πολυεθνική εταιρία ηγέτης στον τομέα της βιομηχανίας αλουμινίου αναζητά Μηχανικό Πωλήσεων, για την ανάπτυξη εμπορικής δραστηριότητας και την προώθηση στην Ελληνική αγορά νέων πρωτοποριακών προϊόντων. 
Περιγραφή Αρμοδιοτήτων:
· Ανάπτυξη δικτύου direct & indirect πωλήσεων - πωλήσεις μέσω συνεργατών
· Προώθηση πωλήσεων μέσω υπαρχόντων πελατών και εύρεση νέων
· Εκπόνηση μελέτης και επιλογή του κατάλληλου προϊόντος, προετοιμασία προσφορών και παρουσίαση σε πελάτες
· Διεκπεραίωση της παραγγελίας και εξυπηρέτηση πελάτη μετά την πώληση. 
· Επίτευξη μηνιαίων και ετήσιων στόχων πωλήσεων 
Απαιτήσεις:
· Πτυχίο Αρχιτέκτονα Μηχανικού ή Μηχανολόγου Μηχανικού 
· Προϋπηρεσία σε τεχνικές πωλήσεις τουλάχιστον 5 ετών. Προϋπηρεσία σε πωλήσεις στον τομέα των συστημάτων αλουμινίου θα εκτιμηθεί ιδιαιτέρως.
· Επικοινωνιακά προσόντα και ευχέρεια λόγου
· Κάτοχος διπλώματος οδήγησης 
· Άριστη γνώση αγγλικών και Η/Υ
· Απαραίτητη Γνώση AutoCAD 2D & 3D
· Επιθυμητή γνώση REVIT και Solidworks
· Δυνατότητα να εργάζεται υπό πίεση σε αυστηρές προθεσμίες. 
Παροχές:
· Ανταγωνιστικό πακέτο αποδοχών με σταθερό μισθό και επιπλέον προμήθειες αναλόγως το ύψος πωλήσεων και την επίτευξη των στόχων
· Εταιρικό αυτοκίνητο
· Κινητό
· Laptop



